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4.213 absolventi
din 448 organizatii @ printre care:

Aerostar, Agrana, Automobile Dacia,
Cargill, CEZ, Continental, CFR, Cramele
Halewood, Eaton Electric, Electrica,
Elpreco, Elsaco, EnergoBit, E.ON, EPG,
Pu* e e ~ e a -ere Franke, Pepsi, Procera, Romanel,

J U EN € A A S g & (=] Al 5 Rombat, Siemens, Farmaciile Dona,
J/ S & ! ‘JJ‘/‘/‘ = Summit  Agro, Terapia, Teraplast,
Transelectrica, UTI Grup, Wilo ...

(1) ladatade 1 septembrie 2018

training

te invata
sa negociezi

N G””I “"8“ smm']l mfimr‘?:gm 300-500 oameni invati anual si
0 Colsiborare cu ng negocieze mai bine cu Foxx Training

METAMORFOSIS

@bleetive]

Cum poti negocia, daca esti lipsit (total!?) de
putere? Cum poti obtine un rezultat foarte bun,
atunci cdnd ai o putere mai mica decdat a
oponentului? Sunt intrebari care mi-au fost
adresate obsesiv de catre sute de cursanti.
Intrebarile sunt legitime, puterea conteazd in
orice negociere. Acest curs te va ajuta sd
actionezi asupra balantei puterii in negocierile
tale, marindu-ti sansele pentru un rezultat
favorabil. Cursul este adresat tuturor celor care
vor sa negocieze mai bine din pozitia mai slaba,
dar si celor care vor sa-si valorifice mai bine puterea: vanzatori cu clienti care au mereu oferte mai bune,
Cumparatori cu furnizori monopolisti, manageri cu salariati nepasatori, sau parinti cu copiii foarte istefi.

Primelpalele temme alberdatie

Absolventii vor intelege puterea de negociere si caracteristicile | *m[“(iliiltlllit oy ‘

sale principale (cum ar fi dinamismul), vor recunoaste stdrile prin '{ 11

1%

care trece raportul de putere (cum ar fi puterea oarba) si
dinamica acestor stari, vor aprecia corect balanta puterii, tinand
cont de indicatorii puterii (cum ar fi ordinea vorbirii, sau locul la
masa) si vor cunoaste sursele tipice de putere, unele clasice dar
cele mai multe specifice negocierii, surse la care vor sti si vor
putea sa apeleze.

Studiile de caz video le vor prezenta cursantilor situatii diverse
de dezechilibru al
puterii de negociere.

Ceea ce este mai important, absolventii vor capdta o
metodd structuratd, usor de retinut si aplicat pentru a putea
modifica raportul de putere in favoarea lor, VOr invata sa
devina puternici. Simplu spus, absolventii vor sti ce trebuie sa
faca pentru a diminua puterea oponentului, amplificand in
acelasi timp puterea proprie de negociere.

Un curs care te va face mai puternic.
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http://www.vitis-metamorfosis.com/

Med de luery

o Pentru subiectul Putere in Negociere, sunt necesare 5 ore de
curs (10:00 — 15:00), sunt prevdzute pauze de revigorare la
aproximativ o ord si jumdtate, precum §i o pauzd de prdnz. Sala de
curs este sala de degustare a Cramei Vitis Metamorfosis, cea mai
frumoasd din Romdnia. Dupa curs (15:00 - 17:00), vom vizita
crama, iar oenologul Fiorenzo Rista si directorul de marketing
Alfred Binder ne vor prezenta cele mai bune vinuri produse de Vitis
Metamorfosis. Cei care doresc pot petrece seara impreund cu
trainerul la Conacul Ceptura, situat la cdtiva kilometri, unde pot ramdne peste noapte.

o Cursantii primesc de la inceput mapa de curs, care contine suportul de curs (cartea
wNegociazd-i tu pe ei!”, editia a IN-a, cu dedicatia autorului), alte materiale auxiliare,
un blocnotes, un pix si colectia la zi pe suport DVD a revistei de negociere ,,pastila cu
viclesuguri”.

o Se folosesc cele mai moderne metode destinate invatarii experimentale pentru
adulti: prezentdari multimedia, inregistrari video si audio, studii de caz (majoritatea sub
forma de secvente video).

e La sfdrsit, toti cursantii primesc certificate individuale de absolvire (color, in
limba engleza, cu timbru sec, conform modelului), un exemplar fiind inramat.

o Dupa curs, absolventii vor primi saptamadnal revista ,, pastila cu viclesuguri”, prin
e-mail, pe termen nelimitat.

Conginutul ereréel]

Prestatia trainerului, sala si echipamentele, mapa curs,
cartea ,,Negociaza-i tu pe ei!”, colectia , pastilei cu
viclesuguri” pe DVD si alte materiale studiu, cafea, apd,
snacks-uri speciale de la Buzdu si masa de prdnz,
diplome, cdte una fiind inramata, foto/video de la curs
prin WeTransfer, vizita crama si degustare asistatd, o
sticla de vin VM, la alegere, pentru fiecare cursant.
IRefenite
Trainingul de negociere livrat de Valentin este neconventional, sugestiv, cu o teorie prezentata
cu dibacie prin exemple si practica. Un training pe care il recomand intrucdt te invaga si te
pregateste pentru situarii reale.
e == (Lucian GHERGUT — Team Leader, Continental Automotive)
e Cursul ... fiind apreciat atdt de catre cursanti cdt si de catre conducerea Franke ca fiind cel
: mai relevant si util curs la care au participat. Au convins nu numai calitatea informatiilor si
abilitatilor transferate, ci si modul inovator de instruire si bogata componentd practica

(simularile, jocurile de rol individuale si colective). §
(Florin POROJAN-GHEAJA — Director General, Franke Romania)

Ulraliner

Valentin loan Postolache este cel mai bun trainer specializat in negociere din Romdnia.
Peste 4.000 absolventi pot certifica valoarea cursurilor sale. VIP are o bogatd experientd
manageriald in diverse activitati economice, de la proiectare si productie, la marketing si
vanzdri si trateaza negocierea din perspectiva aplicarii practice in afaceri, nu din
perspectivd universitard. A lucrat pentru firme reputate ca Electroaparataj, Contactoare,
Electrica, Eximprod Grup ca inginer sef, director tehnic, director marketing si vanzari. A
predat la nivel universitar (ASE Bucuresti — Bucharest School of Business) si este autorul
celei mai citite carti romanesti de negociere: ,,Negociazd-i tu pe ei! (4 editii)

Imvestfiias
Investitia in acest curs este de
698,50 Ilei/cursant + TVA

si nu cuprinde cheltuielile cu cazarea §i

Dupa curs, toti
cursantii vor primi
prin WeTransfer

masa festiva de seard la Conacul Ceptura. e Rt

Ofertd valabila in perioada septembrie - decembrie 2018 ficute la curs
Nota. Fotografiile din text au fost realizate la Crama Viile Metamorphosis.
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https://www.youtube.com/watch?v=1cwXaavx_fo
https://www.youtube.com/watch?v=1cwXaavx_fo

