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ca suport de curs! || — = Referinte:
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il - 4.901 absolventi

A : din 493 organizatii @ printre care:

F@X{ Nomrbal Shills Aerostar, Agrana, Agricola, Cargill, CEZ,
Z Continental, Halewood, Eaton Electric,

Egger, Electrica, Electrogrup, Elpreco,
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Saaten-Union, Farmaciile Dona, Summit

Agro, Terapia, Teraplast, UTI Grup, Wilo, ...

(1) la data de 1 ianuarie 2024

Prenume Nume

training

te invata
sa negociezi

Abilitatea de a citi si de a decodifica limbajul trupului e, fara indoiald,
cea mai bund calificare pentru o carierd de succes. (Allan Pease)

Cercetarile au stabilit faptul ca acele persoane care pot observa si interpreta eficient limbajul
nonverbal, influentand felul in care sunt perceputi de ceilalti, vor avea un succes mai mare in viata
\_ decat indivizii care nu au aceasta abilitate (Daniel Goleman)

Obiective si adresare

Cursul se adreseaza ndeosebi vdnzatorilor, achizitorilor si managerilor, urmarind dezvoltarea
abilitatilor de comunicare nonverbald, cu accent pe limbajul trupului. /n negociere, o parte importantd a
informatiei transmise verbal, adica prin cuvinte (vocal, in scris sau prin e-mail) este cenzurata si adeseori
mincinoasd. Absolventii vor sti sa gdseascd informatia adevarata si utila in limbajul nonverbal si sa transmitd
mai bine celorlalti mesajele pe care le doresc. Continutul video al cursului completeaza cartile.

Principalele teme abordate

Importanga limbajului nonverbal in negocieri.
Paralimbajul (tonul vocii, timbrul, volumul, ...)
Limbajul trupului (analizam anatomic, pe rdand)
Proxemica (administrarea psihologica a spatiului)
si cronemicd (administrarea psihologica a timpului)
aplicate Tn negociere.

e Gesturi refuzate si microgesturi (microatingeri,
microfixari,  micromdncarimi) si  semnificatia
acestora.

e Limbajul lucrurilor pe care le purtam sau care ne
inconjoara n timpul negocierilor.

e Semnalarea nonverbala a puterii de negociere.

e Detectarea minciunii, pe cat se poate.

Contactul cu trainerul ramane permanent dupa curs.
Investitia este limitatd, dar cursul nu are sfarsit!

Vanzatorul vrea sa convingd, se intoarce spre
cumparatoare, adopta o pozitie deschisa, isi aratd
palmele si zambeste. Ceva insa nu functioneaza §i
cumparatoarea isi indepdarteaza bustul, interpune
un brat pentru a se apdra, se auto atinge cu mana
stanga pentru a se calma si nu zambeste.
Oglindirea vanzatorului de catre cumparatoare,
dorita de acesta, nu apare. Oare de ce? Poate NOTA. Pentru ca se invata direct de la autor, acest curs

\ochelarii S AR / va putea fi adaptat pe parcurs nevoilor cursantilor.

Cursantii sunt incurajati sa vind cu intrebarile pregatite.
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Mod de lucru:

e [Este necesara o zi intreagd, de la ora 9:00 la ora 18:00.

o Cursantii primesc de la inceput mapa de curs, care contine prezentarea
cursului, materiale auxiliare, blocnotes, pix. Suportul de curs este constituit
din 2 carti, una fiind ,, Negociazdi-i tu pe ei! ” cu dedicatia autorului. Cursantii
primesc prin WeTransfer colectia la zi a ,, pastilei cu viclesuguri”, singura
revistda din Romdnia dedicata negocierii (peste 1.850 pagini A4 color despre o, suport de curs,
negociere, vanzari, cumparari, comunicare si limbajul nonverbal).

o Se folosesc metode moderne destinate invatarii experimentale pentru
adulti: prezentari multimedia, inregistrari video si audio, teste, studii de caz,
simulari (role-play), pentru situatii de negociere cat mai diverse.

e La sfarsit, toti cursantii primesc certificatele de absolvire conform
modelului, un exemplar fiind inramat. nonverbal

e Dupa curs, absolventii vor primi fotografiile si filmele realizate la curs.

e Saptamanal, absolventii vOr avea acces gratuit la revista ,,pastila cu
viclesuguri”, care reaminteste si completeaza cunostintele capatate la curs. Ca | #8_
urmare, cursul continua sine-die. ucgfm

primesti o carte de
negociere plus o
carte dedicata
limbajului

Continutul ofertei:

Prestatia celui mai bun trainer de negociere, sala de curs si echipamentele
necesare, mapa de curs, 2 carti ca suport de curs, colectia revistei de negociere
. pastila cu viclesuguri” si alte materiale studiu, premii, snacks-uri speciale de
la Buzau, masa de pranz si 2 coffeebreak-uri, 2 diplome conform modelului (un
exemplar inramat), fotografiile si filmele facute la curs.

e - “=% || Remarcdm pasiunea evidentd cu care trainerul isi face meseria, pasiune care s-a transmis
o 0 \\ cumva cursantilor, multi din cei care au venit la curs cu o anumitd neincredere plecind
A Counsseﬁé'ﬂncé,& "V convinsi ca trebuie sa negocieze mai mult si mai bine.

(Gavril MURESAN — Director General, Electroplast Bistrita)

Prenume Nume
Negotiation Constatam progrese vizibile in atitudinea si motivatia puternicd cu care angajatii
Nonverbal Skills interactioneaza cu partenerii de afaceri si contributia lor la realizarea targetului lunar.
; Confirmam utilitatea si aplicabilitatea cursului in practica si recomandam cu caldurd
sesiunile de training Foxx pentru tofi cei care isi doresc performante imbunatdatite.

(Dragos ULARU — Director General, Wavin Romania Bucuresti)

Trainer:

Valentin loan Postolache este cel mai experimentat trainer specializat Tn negociere din
Romania. 4.901 absolventi pot certifica valoarea cursurilor sale. VIP are o bogatad
experientd manageriald in diverse activitati economice, de la proiectare si productie, la
marketing si vdanzari si trateazda negocierea din perspectiva aplicarii practice in afaceri, nu
din perspectiva universitard. A lucrat pentru firme reputate ca ElectroAparataj,
Contactoare, Electrica, Eximprod Grup ca inginer sef, director tehnic, director marketing
si vanzari. A predat la nivel universitar (ASE Bucuresti — Bucharest School of Business)
cursul ,, Consumer Behavior” si este autorul celei mai citite carti romdnesti de negociere:
w»Negociazd-i tu pe ei!” (4 editii).

—
" - Investitia de 1.124,75 lei + 19%TVA in acest curs SR C”trsam
¥ se recupereazd la prima negociere mai importantd. ﬁ,,,,g,f,’;;’,-,"'f;;i,me,e
BS ‘?/‘ Ca urmare a contactului neintrerupt cu trainerul prin ficute la curs
\ ) L intermediul revistei ,, pastila cu viclesuguri”, se investeste de
3 ) fapt intr-o instruire continud, intr-un domeniu cheie. “e
, K Asigurati-va succesul in viatd citindu-i pe ceilalti! transfer

Ofertd valabilda in perioada 1 ianuarie — 31 iulie 2024

Nota. Fotografiile din text au fost realizate la cursurile Foxx Training. Cei fotografiati nu au nici o obligatie.
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